
Kurt König Baumaschinen GmbH
www.kurt-koenig.de

Kurt König ist ein führendes Dienstleistungsunternehmen für 
die Bauwirtschaft. Mit rund 450 Mitarbeitern in Deutschland, 
Polen, Litauen und Lettland beraten wir unsere Kunden in 
allen Fragen rund um Baumaschinen und Baugeräte.
Mit einem breiten Sortiment hochwertiger Produkte  
namhafter Marken verfügen wir in den Geschäftsfeldern Ver-
kauf, Miete und Service über eine starke Marktposition und 
arbeiten gemeinsam an unserer Vision, das fortschrittlichste 
Familienunternehmen der Branche zu werden. 

Für unsere Niederlassung in

Vertriebsmitarbeiter im Außendienst

Hannover
suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt einen:

Über uns

(m/w/d)

Ihre Profil

Ihre Qualifikationen

Unser Angebot
Wir bieten Ihnen eine kollegiale, teamorientierte Arbeitsat-
mosphäre. Zudem garantieren wir eine umfangreiche Ein-
arbeitung und regelmäßige Schulungen zur Erhaltung und 
Erweiterung der Kenntnisse durch unsere Kurt König Akade-
mie. Sie werden durch eigenes Fachpersonal und durch unsere 
Hersteller tatkräftig bei Projekten unterstützt. Ferner bieten 
wir Ihnen ein leistungsbezogenes Gehalt und umfängliche 
Sozialleistungen, wie z.B. betriebliche Altersvorsorge. Zudem 
bieten wir Ihnen zusätzliche Gratifikationen, die Möglichkeit 
des Jobrad- Leasings und interne Firmenevents. Außerdem 
wird Ihnen ein adäquater Dienstwagen zur Verfügung gestellt 
(auch zur privaten Nutzung).

Ihr Arbeitsort
Kurt König Baumaschinen GmbH

Ihre Bewerbung
Senden Sie Ihre digitale Bewerbung bitte mit Angabe Ihrer
Gehaltsvorstellungen möglichst als PDF an
offene.stellen@kurt-koenig.de.

Nenndorfer Straße 2, 30952 Ronnenberg OT Empelde

abgeschlossene kaufmännische Ausbildung & technisches 
Verständnis 

Verhandlungsgeschick und Begeisterungsfähigkeit

Kommunikationsstärke

Kundenorientierte Handlungsweise

Freude im Umgang mit Menschen bei der gezielten  
Kundenberatung

Sicheres und dynamisches Auftreten

Leistungs- und zielorientierte Arbeitsweise

Hohe Selbstorganisation

Reisebereitschaft zu Schulungen, Messen und  
Kundenevents
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Verkauf und Beratung von ausgewählten, namhaften und 
innovativen Qualitätsprodukten

Präsentation unseres Produktportfolios im Direktvertrieb

Systematische Bearbeitung des definierten Verkaufs- 
gebietes 

Erarbeitung von Maßnahmen zur Kundenbindung und  
Neukundengewinnung

Betreuung und Ausbau des vorhandenen Kundenstamms 
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